
Functie:
In deze afwisselende en zelfstandige functie geef je ondersteuning aan je collega’s van  het verkoopteam in de 
Benelux. Je onderhoud de contacten met distributeurs en (weder)verkopers en adviseurs in het veld. Je hebt een 
belangrijke bijdrage bij het opzetten en begeleiden van demoproeven. Je kennis en ervaring gebruik je bij het 
maken van technische folders en bij presentaties in het veld en tijdens (winter)bijeenkomsten. Daarnaast ondersteun 
je de marketingafdeling bij hun activiteiten zoals het maken van marketingplannen. Kortom een functie met veel 
interne en externe contacten.

Jouw profiel:
Je hebt een afgeronde HBO opleiding (HAS) en bij voorkeur ervaring in een soortgelijke functie.  Je beschikt over 
goede actuele kennis van de agribusiness en gewasbescherming. Je bent resultaatgericht, communicatief sterk en 
een goede relatiebeheerder.  De Nederlandse, Engelse en bij voorkeur ook Franse taal beheers je goed in woord 
en geschrift.

Ons aanbod 
Nufarm is zowel wereldwijd als in de Benelux  een bedrijf in volle expansie waar je je talenten kunt ontplooien. Je krijgt 
de nodige opleiding en ondersteuning. Je ontvangt een marktconform salaris en je krijgt een leaseauto ter beschikking. 

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv voor 3 juni naar: info@doornboswerving.nl
Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie: 
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Internet: www.doornboswerving.nl en www.nufarm.com

Nufarm, een Australisch bedrijf, werd opgericht in 1957 en is uitgegroeid tot één van 
de leidinggevende bedrijven in de gewasbescherming. In Australië en Nieuw Zeeland is 
Nufarm marktleider met een marktaandeel van ongeveer 40%. Sinds het begin van de 
jaren 90 kent Nufarm een snelle ontwikkeling in Europa en Amerika. Vanaf 1996 
is Nufarm actief in Nederland. Binnen de Nederlandse tak van de organisatie 
werken momenteel 60 medewerkers. Het verkoopteam bestaat uit 6 
medewerkers en werkt nauw samen met collega’s in andere 
Europese landen.

Ter versterking van het verkoopteam zijn wij op zoek naar een:

Technisch adviseur gewasbeschermingHoofd Administratie
Functie:
In deze spilfunctie binnen het bedrijf ben je verantwoordelijk voor de totale financiële administratie van diverse bedrijfs-
onderdelen. Denk hierbij aan de debiteuren- en crediteurenadministratie, het verwerken van financiële dagboeken, het 
specificeren en controleren van grootboekrekeningen en het uitvoeren van de betalingen. Daarnaast verzorg je de diverse 
belastingaangiften, de periodieke verslaglegging en de voorbereiding van de jaarstukken voor de groepscontroller. Ook ben 
je verantwoordelijk voor het aanleveren van juiste gegevens voor de salarisadministratie (RAET). Uiteraard heb je ook re-
gelmatig contact de buitenlandse vestigingen en buitenlandse relaties. Je kennis van vreemde talen zal hierdoor geprikkeld 
worden.  In nauwe samenwerking met je team en de groepscontroller signaleer je knelpunten en lever je een bijdrage aan 
verdere groei en versterking van de organisatie.

Profiel:
Voor deze functie zoeken wij een ondernemende, doortastende persoonlijkheid met goede kennis van het financiële 
vakgebied. Je hebt voldoende ervaring met geautomatiseerde administratiesystemen (Account View) en de MS-office pro-
gramma’s (met name Excel). Je hebt een vakgerichte opleiding op HBO niveau (HEAO of SPD).  Naast  vakkennis wordt door 
de collega’s humor, daadkracht en een positieve instelling erg op prijs gesteld.

Aanbod:
Een zelfstandige functie binnen een succesvolle, internationale organisatie met een prettige en informele werksfeer. Er is 
voldoende ruimte voor eigen inbreng en ontwikkeling. De arbeidsvoorwaarden zijn goed en in overeenstemming met je 
kennis en ervaring.

Sollicitatie:
Mail je brief met cv voor 9 februari naar: info@doornboswerving.nl

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168  8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-698766

Internet :www.doornboswerving.nl  en www.buttergroup.eu

Onze opdrachtgever, de Butter Group is gespecialiseerd in het transport van los gestorte agrarische 

producten in geïsoleerde onderlossers (bandwagens) door heel Europa. Het bedrijf heeft vestigingen 

in Nederland, Polen, Groot Brittannië en België. De financiële afdeling op het hoofdkantoor in 

Dronten bestaat uit zes medewerkers. Ter versterking van dit team zijn wij op zoek naar een:

Postbus 168
8300 AD EMMELOORD
Tel. (0527)69 87 66
Fax (0527)69 84 11

info@doornboswerving.nl
www.doornboswerving.nl

Onze opdrachtgever, Belchim Crop Protection, is een snelgroeiende onderneming, gespecialiseerd in 
ontwikkeling en distributie van gewasbeschermingsmiddelen. De organisatie levert producten aan 
dealers in de Benelux, het Verenigd Koninkrijk, Duitsland, Frankrijk, Spanje, Portugal en Italië. 
De landelijke organisaties worden aangestuurd vanuit het hoofdkantoor in Londerzeel (B). 
In totaliteit zijn er ruim 150 mensen werkzaam bij Belchim. Belchim streeft naar teeltgerichte 
oplossingen waarbij ze de eindgebruiker een breed pakket aan chemische en biologische middelen 
willen bieden.

Ter versterking van het team zijn wij op zoek naar een:

Technisch commercieel 
buitendienstmedewerker m/v

Zuid Nederland

Functieomschrijving:
Het gaat om een zelfstandige baan waarbij je verantwoordelijk bent voor de relaties in Zuid Nederland. Je houdt 
intensief en regelmatig contact met de verschillende doelgroepen zoals distributeurs, onderzoeksinstanties en 
vakspecialisten. Je bent verantwoordelijk voor de technische ondersteuning van de producten en geeft hiervoor 
demonstraties, organiseert bijeenkomsten en bent aanwezig op diverse vakbeurzen. Je levert een bijdrage aan 
praktijkonderzoek en zorgt dat de juiste informatie tijdig bij klanten komt. Je zorgt dat technische bulletins, 
brochures en nieuwsbrieven actuele informatie bevatten en up-to-date blijven. Je verzorgt ook de technische
ondersteuning van het commerciële team in de Benelux.

Wij vragen:
Wij zijn op zoek naar een enthousiaste persoon met praktische brede kennis van met name akkerbouw en 
gewasbescherming. Je hebt een afgeronde HBO opleiding (HAS) en minimaal drie jaar ervaring binnen de gewas-
beschermingsector. Je kunt zelfstandig werken, bent communicatief vaardig en organisatorisch sterk. Naast het 
Nederlands beheers je ook de Engelse taal. Je bent tevens in staat om mee te denken op zoek naar creatieve 
oplossingen in het kader van de strategische uitbouw van de firma.

Wij bieden:
Het is een functie met veel verantwoordelijkheid, afwisseling en vrijheid. Je kunt (deels) vanuit huis werken. Er is 
volop ruimte om jezelf verder te ontwikkelen (ook internationaal). Verloningspakket naargelang ervaring.

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv naar: info@doornboswerving.nl
Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Zie ook: www.doornboswerving.nl en www.belchim.com

Adverteren

Allround Boekhouder m/v

Wij zoeken iemand die:
•	 zich	prettig	voelt	in	een	spilfunctie,	
•	 niet	bang	is	om	doortastend	op	te	treden,	
•	 het	leuk	vindt	om	als	sparring	partner	voor	de	directie	te	functioneren	en	
•	 gewend	is	om	zelfstandig	te	werken	binnen	een	klein	team	op	kantoor

De	firma	Wassenaar	biedt	een	zelfstandige	en	gevarieerde	functie	bij	een	
solide	organisatie.	Er	is	voldoende	ruimte	voor	eigen	inbreng	en	ontwik-
keling.	De	arbeidsvoorwaarden	zijn	goed	en	in	overeenstemming	met	uw	
kennis	en	ervaring.

Wilt	u	meer	weten	over	de	functie?	Kijk	voor	een	uitgebreide
functieomschrijving	op	www.doornboswerving.nl

Mail	uw	brief	met	cv	voor	31	december	naar:	info@doornboswerving.nl

Onze opdrachtgever, de firma Wassenaar uit Beetgumermolen is een allround 
dienstverlener voor de agrarische sector. Het bedrijf  heeft 17 vaste medewer-
kers in dienst en daarnaast een flexibele pool van losse medewerkers. Naast 
mesthandel en mesttransport behoort agrarisch loonwerk en afvalverwerking 
tot de voornaamste activiteiten. Begin volgend jaar zal de boekhouder, die 
lange tijd aan het bedrijf  verbonden is, met pensioen gaan. Hierdoor ontstaat 
er ruimte voor een:

Doornbos	Werving	&	Selectie	BV
Postbus	168	8300	AD	Emmeloord

Voor	vragen	of	informatie:
Klaas	Doornbos:	tel	0527-69	87	66
Internet:	www	doornboswerving.nl	en	www.mestweg.nl

Medewerker verkoop binnendienst m/v

De functie:
De afdeling verkoop is het aanspreekpunt voor wederverkopers en eindgebruikers 
in diverse landen. Je ondersteund je collega’s in de buitendienst met het directe 
verkoop, het maken van offertes en orderverwerking. Daarnaast ben je aanspreek-
punt voor technische en logistieke vragen.  Je werkt nauw samen met andere 
collega’s in de binnendienst. Als extra taken komen PR en marketing activiteiten 
onder jouw verantwoordelijkheid. Hierbij moet je denken aan het organiseren 
van beurzen, het bijhouden van de website, het verzorgen van mailings, folders en 
uitingen via nieuwe media.

Het profiel:
Voor deze functie zoeken wij een doortastende, ondernemende en klantgerichte 
persoonlijkheid. Je hebt voldoende affiniteit met de agrarische sector (akkerbouw) 
en bent gewend om in oplossingen te denken. Je hebt gevoel voor marketing en 
bezit goede redactionele vaardigheden. Je bent goed op de hoogte van nieuwe 
ontwikkelingen op gebied van communicatie en nieuwe media.

Ons aanbod:
Een gevarieerde en zelfstandige functie bij een dynamische organisatie met 
voldoende mogelijkheden voor eigen inbreng en persoonlijke ontwikkeling. De 
arbeidsvoorwaarden zijn goed.

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv naar: info@doornboswerving.nl

Onze opdrachtgever, Agrovent Systems in Emmeloord is specialist op het gebied van 
bewaartechniek. De organisatie is ontstaan in 1992 en heeft sindsdien haar netwerk 
wereldwijd flink uitgebreid. De nadruk ligt op het leveren van kennis en producten 
voor bewaring van aardappelen en uien. Maar ook voor het drogen en conserveren van 
granen en overige zaden heeft Agrovent goede oplossingen.
Vanwege de groeiende export mogelijkheden is er ruimte ontstaan voor versterking op 
het kantoor in Emmeloord. Wij zijn op zoek naar een:

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Internet: www.doornboswerving.nl /www.agrovent.nl

Onze opdrachtgever Quairo in Emmeloord is specialist op het gebied van duurzame 
ventilatiesystemen voor de utiliteit. Vanuit Flevoland wordt de Europese marketing 
en distributie aangestuurd. Door snelle groei van de organisatie zullen er dit jaar 
verschillende vacatures ontstaan. Wij zijn op zoek naar enthousiaste commerciële 
mensen met ambitie en drive. De hoogste prioriteit heeft de functie van:

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord 

Tevens zijn wij ter versterking van het salesteam op zoek naar een:

Verkoopadviseur Benelux buitendienst
(met de nadruk op Zuid-Nederland en Vlaanderen)

Hbo-niveau, technisch, goede talenkennis, commercieel, reislustig, 
ondernemend. 
Je kunt werken vanuit huis of op het kantoor in  Emmeloord. 
Kijk voor meer informatie op www.doornboswerving.nl

Medewerker verkoop binnendienst
Samen met enkele collega’s ben je verantwoordelijk voor het maken van offertes, 
het bevestigen van orders en het maken en verwerken van verkoopfacturen. 
Je zorgt dat het relatiebeheersysteem up-to-date blijft. Je organiseert transport en 
bewaakt de bestellingen bij de fabriek en andere leveranciers. Je geeft telefonisch 
advies aan klanten en overige relaties. De collega’s in de buitendienst en de pro-
ductmanager  ondersteun je als het gaat om PR en Marketing activiteiten. Denk 
hierbij aan het bijhouden van de website, het organiseren en aanwezig zijn op 
beurzen etc. Kortom een veelzijdige functie als spin in het web.

Je hebt MBO/HBO werk- en denkniveau en bij voorkeur ervaring in een soort-
gelijke functie. Je bent ondernemend, initiatiefrijk en hebt gevoel voor techniek. 
Je hebt goede spreek- en schrijfvaardigheid in het Duits en Engels. 
Het spreken van de Franse taal is een pré. Dat je een proactieve houding hebt 
en een plezierige collega bent met gevoel voor humor, spreekt voor zich. Evenals 
het hebben van goede administratieve en organisatorische vaardigheden met 
gevoel voor commercie.

Spreekt deze fulltime functie je aan? Mail je brief met cv voor 17 februari naar: 
info@doornboswerving.nl

Bel of mail gerust als je nog vragen hebt. Klaas Doornbos: tel 0527-698766.
Voor meer informatie over het bedrijf: www.quairo.nl

Regio Manager Tuinbouw m/v

De functie:
Je geeft leiding aan een team van circa 15 vertegenwoordigers en specialisten. 
Je bent verantwoordelijk voor het optimaliseren van de dienstverlening richting 
klanten en zorgt dat doelstellingen omtrent omzet en marge behaald worden. Het 
coachen en begeleiden van je team behoort tot een belangrijke taak. Om feeling 
met de praktijk te houden maak je ook tijd voor je eigen (key) accounts. Door de 
nauwe samenwerking met andere afdelingen binnen Horticoop ben je een duide-
lijke spil als het gaat om verbeterprocessen voor de klant en de onderneming. 
Afhankelijk van je woonplaats is het mogelijk om vanuit huis, het kantoor in 
Klazienaveen of kantoor Aalsmeer te werken. Overleg met collega managers vindt 
voornamelijk op het hoofdkantoor in Bleiswijk plaats.

Het profiel:
Voor deze functie zoeken wij een stevige commerciële persoonlijkheid met bewezen 
managementvaardigheden. Je weet op een coachende manier je team tot betere 
prestaties te brengen met hulp van nieuwe technieken en middelen.  
Je hebt een afgeronde HBO opleiding en ervaring in een soortgelijke functie. 
Ervaring in de tuinbouw is een duidelijke pre. Bewezen successen als commercieel 
manager wegen zwaarder.

Ons aanbod:
Werken bij Horticoop betekent een goed salaris en uitstekende secundaire arbeids-
voorwaarden, waaronder een goede pensioenregeling, winstuitkering en studie-
mogelijkheden. Maar zeker zo belangrijk is natuurlijk de plezierige werksfeer!

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv naar: info@doornboswerving.nl

Onze opdrachtgever Horticoop b.v. maakt onderdeel uit van het Coöperatief  Koninklijk 
Tuinbouwcentrum Horticoop u.a. en is een toonaangevende tuinbouwleverancier. 
Met zestien vestigingen in Nederland, zes vestigingen in het buitenland en ruim 400 
medewerkers is Horticoop de toeleverancier van ruim 10.000 bedrijven. De afnemers 
zijn vooral actief  in de glastuinbouw en de boomkwekerijsector. Het hoofdkantoor is 
gevestigd in Bleiswijk. De organisatie is volop bezig om slagvaardigheid en rendement 
te verbeteren. Dit geeft ruimte voor ambitieus management.
De afzet in Nederland is verdeeld over drie regio’s.  De klanten boven de lijn Aalsmeer- 
Apeldoorn behoren tot de regio Noord. Voor deze regio zijn wij op zoek naar een:

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Internet: www doornboswerving.nl of www.horticoop.nl

Commercieel talent

De functie:
Je onderhoudt contacten met telers en afnemers om de verkoop te stimuleren. 
Je bewaakt de kwaliteit  en zorgt dat producten volgens afgesproken condities 
geleverd worden. In overleg met collega’s op kantoor zorg je voor adequate 
afhandeling van logistieke en administratieve processen. Je geeft ondersteuning 
aan marketing activiteiten waaronder voorbereiding en deelname aan beurzen. Je 
onderhoudt (inter)nationale handelscontacten en zorgt voor groei van afzet voor 
aangesloten telers.

Het profiel:
Wij zijn op zoek naar een jonge enthousiaste HBO-er (HAS) met  ruime praktische 
kennis van akkerbouwmatige teelten (breder in de AGF is een pré). Je beschikt over 
goede contactuele eigenschappen. Je hebt een commerciële instelling en bij voor-
keur heb je al ervaring in een soortgelijke functie. 

Ons aanbod:
Wij bieden een uitdagende functie binnen een dynamische en internationaal 
georiënteerde organisatie. Er heerst een prettige werksfeer, er is een no-nonsense 
cultuur en er zijn korte communicatielijnen. De arbeidsvoorwaarden zijn goed en 
passend bij jouw achtergrond en ervaring.

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv naar: info@doornboswerving.nl

Onze opdrachtgever, Coöperatie Nautilus in Dronten vertegenwoordigt een hechte 
groep van ruim 50 biologische bedrijven in de Nederlandse akker- en (glas)tuinbouw. 
Gezamenlijk goed voor een assortiment van meer dan honderd producten met het 
EKO- of  Demeter keurmerk. Deze kwaliteitsproducten worden via het Nautilus verkoop-
kantoor in Nederland en grote delen van Europa en Amerika afgezet. Nautilus kent 
een vraag gestuurde marktbenadering en kan zo snel inspelen op de wensen en eisen 
van afnemers. Het contact tussen teler en afnemer wordt als zeer waardevol ervaren. 
Met goede contacten, korte lijnen, transparantie en geen ruis op de lijn vinden de pro-
ducten hun weg naar de afnemers.  De producten van Nautilus vinden hun weg in alle 
segmenten van de markt, zoals: retail, natuurvoedingswinkels, verwerkende industrie, 
boeren markten, pakketten en internetwinkels. 

Binnen het team is de vacature ontstaan van:

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Internet: www doornboswerving.nl en www.nautilusorganic.nl

Manager d’Entreprise Agricole au Sénégal
Fonction:
L’entreprise est située à 40 km de la ville côtière Dakar et englobe des centaines d’hectares de sol fertile. Dans 
l’entreprise, on cultive et récolte en continu diverses plantes légumières. L’équipe permanente est composée d’environ 
60 collaborateurs. En période de récolte, le nombre de collaborateurs augmente considérablement. 
Vous êtes responsable de tous les aspects liés à la culture (production). De bonnes connaissances des cultures, de la 
protection des plantes, de l’amendement et de l’irrigation sont donc indispensables. Vous vous concertez étroitement 
avec vos collègues quant aux clients et à la qualité. Et ensemble avec les collaborateurs permanents et un groupe de 
spécialistes flexible, vous vous chargez d’optimaliser la culture et la qualité. 

Profil:
•	 	Vous	êtes	un	manager	expérimenté	et	vous	avez	d’excellentes	connaissances	en	matière	de	production	à	grande	échelle	

(culture: fertigation, traitement phytosanitaire, irrigation, scouting, gestion des récoltes etcétéra). 
•	 	Vous	avez	suivi	une	formation	de	niveau	formation	professionnelle	supérieure	(HBO	–	HAS)	et	vous	avez	de	larges	connais-

sances pratiques en matière de cultures et d’horticulture. 
•	 	Vous	êtes	‘hands-on’,	proactif,	vous	avez	d’excellentes	aptitudes	en	matière	d’organisation	et	vous	disposez	de	bonnes	

aptitudes sociables. 
•	 Vous	avez	l’esprit	aventureux	et	vous	avez,	de	préférence,	de	l’expérience	dans	une	fonction	similaire.	
•	 Vous	savez	travailler	en	équipe	et	savez	également	vous	adapter	par	rapport	aux	habitudes	et	à	la	culture	locales.	
•	 Une	bonne	maîtrise	du	français	et	de	l’anglais	est	nécessaire.	
•	 Vous	êtes	disposé(e)	à	vous	installer	pour	une	longue	durée	dans	l’un	des	plus	beaux	pays	d’Afrique.	

Nous offrons: 
Un	job	superbe	avec	de	grandes	responsabilités	dans	un	site	très	joli	en	Afrique.	Une	maison	de	fonction	est	disponible.	
Pour les candidats ayant une famille, il y a de bonnes possibilités en matière d’écoles et d’activités sociales. Les conditi-
ons de travail sont bonnes. 

Lettre de candidature:
Vous êtes intéressé(e)? Envoyez votre lettre de candidature avec cv 
par e-mail à: info@doornboswerving.nl

Doornbos	Werving	&	Selectie	BV
Postbus	168	8300	AD	Emmeloord,	Les	Pays-Bas

Pour toute question ou d’autres informations:
Klaas Doornbos: tel 0031 (0)527-69 87 66 ou 0031 (0) 6 22 23 54 21
Internet: www.doornboswerving.nl et www.vanoersvegetables.com

De notre province jusqu’au équateur 
Vous mangez des haricots verts, ce soir ? Il y a de grande chance que ces haricots verts proviennent de Van Oers. Notre entre-
prise est spécialisée dans la culture, la vente, l’emballage et la distribution de légumes. Karel van Oers a lancé son entreprise il 
y a trente ans dans le petit village de Heerle du Brabant septentrional. À l’heure actuelle, notre entreprise a pris un essor con-
sidérable aussi bien sur le plan national qu’international avec des succursales au Maroc, en éthiopie et au Sénégal. D’où notre 
slogan : ‘De notre province jusqu’au équateur’.

Tout en main 
Van Oers est leader du marché dans le domaine de la culture et de la vente des haricots verts au Benelux et à l’échelle inter-
nationale. Les haricots verts sont notre produit principal, mais les haricots sabres, les choux de Bruxelles, les pois mange-tout, 
les sugar snaps, les oignons de printemps, les radis et les poivrons jouent aussi un rôle important. Quels sont nos atouts ? Le 
premier est d’avoir tout en main : de la semence à la distribution. Et le second, de pouvoir fournir, toute l’année durant, des 
légumes de qualité et appétissants cultivés dans le respect de la nature, de l’environnement et de l’homme. 
Pour le site de production dans la région de Dakar (Sénégal), nous sommes à la recherche d’un:

ERF is een duurzame, fl exibele en tijdelijke exploitant van grond 

in Flevoland.

Stichting ERF

De Stichting Beheer en Exploitatie Reservegronden Flevoland heeft 

een beleidsbepalende en toezichthoudende functie op ERF BV; 

het grootste particuliere biologische landbouwbedrijf van Nederland. 

ERF BV teelt verschillende gewassen op 1800 ha grond in Flevoland. 

Deze grond kan ieder gewenst moment worden overgedragen voor 

stadsuitbreiding, natuur of andere bestemmingen en nieuw 

vrijkomende gronden kunnen aan het bedrijf worden toegevoegd. 

Voor het Bestuur van de Stichting ERF zijn wij op zoek naar 

2 leden m/v die integer, kritisch en strategisch zijn. 

Voor meer informatie zie onze website: www.erfbv.nl/vacatures

Het bestuur is verder verantwoordelijk voor het maatschappelijke 

beheer en het bestemmen van de fi nanciële opbrengsten uit het 

bedrijf. De bestuursleden hebben allemaal een algemene en 

maatschappelijke betrokkenheid met de biologische landbouw. 

T e e l T g e r i c h T e  g e w a s b e s c h e r m i n g

Vacature

Makhteshim-Agan Benelux & Nordic B.V. (Mabeno), is een dochtermaatschappij van 

Makhteshim-Agan Industries (MAI). MAI is een beursgenoteerde multinational die opereert 

in de wereld van gewasbescherming. Met een omzet van 2,3 miljard US dollar (2010) staat 

MAI nummer 7 op de wereldranglijst en haar missie is om nog verder in de markt te groeien. 

Mabeno is gevestigd te Leusden in Nederland. Vanuit ons kantoor te Leusden bedienen 

wij de Benelux, Scandinavische en de Baltische markten. De aandacht van ons is gericht op 

optimale service en ondersteuning van onze klanten. Om dit succes verder uit te bouwen, 

willen wij in contact komen met enthousiaste kandidaten voor de functie van:

De functie
In deze functie ben je verantwoordelijk voor het bijdragen aan en het uitvoeren van het product development-
plan. Je coördineert alle werkzaamheden met betrekking tot het opzetten en uitvoeren van veldonderzoek. Je 
hebt contact met autoriteiten, zet onderzoek uit bij derden en volgt het veldonderzoek actief. 
Je levert een bijdrage aan marktverkenning en de ontwikkeling van nieuwe producten en ondersteunt tevens 
de Commerciële- en Registratie afdeling. De werkzaamheden maken dat je veel interne en externe 
contacten hebt, zowel nationaal als internationaal.

Jouw profiel
Je hebt een afgeronde HBO of universitaire opleiding en enige jaren relevante werkervaring in een bij voor-
keur soortgelijke functie. Je bent accuraat, hebt een kritische werkhouding en technisch inzicht. Je beschikt over 
goede actuele kennis van en affiniteit met de agribusiness en gewasbescherming. De Nederlandse en Engelse 
taal beheers je goed in woord en geschrift. Je bent bereid te reizen in het werkgebied van Mabeno. 

Ons aanbod 
Mabeno biedt je een dynamische functie binnen een ambitieuze en internationaal werkende  onderneming. 
De functie biedt veel ruimte voor eigen initiatieven en ontplooiing. Je prestaties worden beloond met goede 
primaire en secundaire arbeidsvoorwaarden.

Sollicitatie:
Tijdens de werving- en selectieprocedure worden wij ondersteund door Doornbos Werving & Selectie. 
Belangstelling? Mail je brief met cv voor 18 april 2011 naar: info@doornboswerving.nl
Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie: 
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Internet: www.doornboswerving.nl en www.mabeno.com

Acquisitie naar aanleiding van deze advertentie wordt niet op prijs gesteld.

MEDEWERKER PRODUCT DEVELOPMENT

B I J  M A K H T E S H I M - A G A N  K O M  J E  T O T  B L O E I

www.mabeno.com

Regiomanager Tuinbouw m/v
De functie:
Je geeft leiding aan een team van circa 15 vertegen-
woordigers en specialisten. Je bent verantwoorde-
lijk voor het optimaliseren van de dienstverlening 
richting klanten en zorgt dat doelstellingen omtrent 
omzet en marge behaald worden. Het coachen en 
begeleiden van je team is een belangrijke taak. Om 
feeling met de praktijk te houden maak je ook tijd 
voor je eigen (key) accounts. Door de nauwe samen-
werking met andere afdelingen binnen Horticoop ben 
je een duidelijke spil als het gaat om verbeterproces-
sen voor de klant en de onderneming. 
Afhankelijk van je woonplaats is het mogelijk om 
vanuit huis, het kantoor in Klazienaveen of kantoor 
Aalsmeer te werken. Overleg met collega managers 
vindt voornamelijk in Bleiswijk plaats.

Het profiel:
Voor deze functie zoeken wij een stevige commerciële 
persoonlijkheid met bewezen managementvaardig-
heden.  Je weet op een coachende manier je team tot 
betere prestaties te brengen met behulp van nieuwe 
technieken en middelen. Je hebt een afgeronde HBO 
opleiding en ervaring in een soortgelijke functie. Er-
varing in de tuinbouw is een duidelijke pré. Bewezen 
successen als commercieel manager wegen zwaarder.

Ons aanbod:
Werken bij Horticoop betekent een goed salaris en 
uitstekende secundaire arbeidsvoorwaarden, waar-
onder een goede pensioenregeling, winstuitkering 
en studiemogelijkheden. Maar zeker zo belangrijk is 
natuurlijk de plezierige werksfeer!

Onze opdrachtgever, Horticoop b.v. is onderdeel van het Coöperatief Koninklijk Tuinbouwcentrum Horticoop u.a. en een toonaangevende tuinbouw-
leverancier met zestien vestigingen in Nederland, zes vestigingen in het buitenland en ruim 400 medewerkers. Horticoop b.v. is toeleverancier van ruim 
10.000 bedrijven. De afnemers zijn vooral actief in de glastuinbouw en de boomkwekerijsector. Het hoofdkantoor is gevestigd in Bleiswijk. 
De organisatie is volop bezig om slagvaardigheid en rendement te verbeteren. Dit geeft ruimte voor ambitieus management.
De afzet in Nederland is verdeeld over drie regio’s, waarbij klanten boven de lijn Aalsmeer- Apeldoorn behoren tot regio Noord. 
Voor deze regio zijn wij op zoek naar een:

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv naar: 
info@doornboswerving.nl
Doornbos Werving & Selectie
Postbus 168 8300 AD Emmeloord
Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-698766
Zie ook: 
www.doornboswerving.nl of www.horticoop.nl

Horticoop b.v. is onderdeel van:


