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Vacature

makhteshim-agan benelux & nordic b.V. (mabeno), is een dochtermaatschappij 

van Makhteshim-Agan Industries (MAI). MAI is een beursgenoteerde multinational die opereert in 

de wereld van gewasbescherming. Met een omzet van 2,5 miljard US dollar (2008) staat MAI 

nummer 7 op de wereldranglijst en haar missie is om nog verder in de markt te groeien. Mabeno 

is gevestigd te Leusden in Nederland. Vanuit ons kantoor te Leusden bedienen wij de Benelux, 

Scandinavische en de Baltische markten. De aandacht van ons is gericht op optimale service en 

ondersteuning van onze klanten. Om dit succes verder uit te bouwen, willen wij in contact komen 

met enthousiaste kandidaten voor de functie van:

De functie
In deze functie ben je verantwoordelijk voor het bijdragen aan en het uitvoeren van het product development-
plan. Je coördineert alle werkzaamheden met betrekking tot het opzetten en uitvoeren van veldonderzoek. Je 
hebt contact met autoriteiten, zet onderzoek uit bij derden en volgt het veldonderzoek actief. 
Je levert een bijdrage aan marktverkenning en de ontwikkeling van nieuwe producten en ondersteunt tevens 
de afdeling Registratie. De werkzaamheden maken dat je veel interne en externe contacten hebt zowel 
nationaal als internationaal.

Jouw profiel
Je hebt een afgeronde HBO of universitaire opleiding en enige jaren relevante werkervaring in een bij voor-
keur soortgelijke functie. Je bent accuraat, hebt een kritische werkhouding en technisch inzicht. Je beschikt over 
goede actuele kennis van en affiniteit met de agribusiness en gewasbescherming. De Nederlandse en Engelse 
taal beheers je goed in woord en geschrift. Je bent bereid te reizen in het werkgebied van Mabeno. 

Ons aanbod 
Mabeno biedt je een dynamische functie binnen een ambitieuze en internationaal werkende  onderneming. 
De functie biedt veel ruimte voor eigen initiatieven en ontplooiing. Je prestaties worden beloond met goede 
primaire en secundaire arbeidsvoorwaarden.

Sollicitatie:
Tijdens de werving- en selectieprocedure worden wij ondersteund door Doornbos Werving & Selectie. 
Belangstelling? Mail je brief met cv voor 13 oktober 2009 naar: info@doornboswerving.nl
Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie: 
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Internet: www.doornboswerving.nl en www.mabeno.com

Acquisitie naar aanleiding van deze advertentie wordt niet op prijs gesteld.
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www.mabeno.com
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Vacature

makhteshim-agan benelux & nordic b.V. (mabeno) is een dochtermaatschappij van Makhteshim-Agan Industries 
(MAI). MAI is een beursgenoteerde multinational die opereert in de wereld van gewasbescherming. Met een omzet van 2 miljard 
US dollar (2007) staat MAI nummer 7 op de wereldranglijst en haar missie is om nog dieper in de markt te groeien. Vanuit het 
kantoor te Leusden bedient Mabeno de Benelux, Scandinavische en de Baltische markten. Om het succes verder uit te bouwen, 
willen zij in contact komen met enthousiaste kandidaten voor de functie van:

De functie
Je bent verantwoordelijk voor het technisch (product) inhoudelijk adviseren 
en ondersteunen van klanten, voorlichtingsinstituten en collegae inzake 
producten van Mabeno in Nederland. Deze support zal vooral gericht zijn 
op de akkerbouwmatige teelten en de bloembollen. Het is een afwisselende 
functie met raakvlakken richting verkoop, marketing en productontwikkeling. 
Deels ben je werkzaam vanuit kantoor (thuis), maar ook regelmatig zul je op 
pad zijn voor kennisoverdracht voor kleine en grotere groepen.
 
Jouw profiel
Je hebt een afgeronde universitaire of HBO opleiding en ruime werkervaring 
in een soortgelijke functie. Je bent resultaatgericht, communicatief sterk en een 
goede relatiebeheerder. Je beschikt over goede actuele kennis van de agri-
business en gewasbescherming. De Nederlandse en Engelse taal beheers je 
goed in woord en geschrift. 

Ons aanbod 
Mabeno biedt je een dynamische functie binnen een ambitieuze en inter-
nationaal werkende onderneming. De functie biedt veel ruimte voor eigen 
initiatieven. Je prestaties worden beloond met goede primaire en secundaire 
arbeidsvoorwaarden.
 
Sollicitatie
Tijdens de werving- en selectieprocedure worden wij ondersteund door 
Doornbos Werving & Selectie. Belangstelling? Mail je brief met cv naar: info@
doornboswerving.nl, Doornbos Werving & Selectie BV, Postbus 168 8300 
AD Emmeloord

Voor vragen of informatie: Klaas Doornbos: tel 0527 - 69 87 66
Internet: www.doornboswerving.nl en www.mabeno.com
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Acquisitie naar aanleiding van deze advertentie wordt niet op prijs gesteld.

Onze opdrachtgever, ECOstyle B.V. 
uit Appelscha is gespecialiseerd in 
de ontwikkeling en marketing van 
ecologisch verantwoorde meststoffen 
en gewasbeschermingsmiddelen voor 

particuliere en beroepsmatige toepassing. Duurzaam ondernemen is 
hierbij een belangrijk uitgangspunt en is bepalend voor de waarden die 
ECOstyle aan haar producten toevoegt: kennis, innovatie en kwaliteit. 
ECOstyle breidt haar activiteiten van land tot land uit met eigen 
vestigingen in België en Denemarken en solide partnerships met lokale 
distributeurs in exportlanden. ECOstyle B.V. in Appelscha telt op dit 
moment 40 medewerkers. Op korte termijn wil zij haar verkoopteam 
uitbreiden met een:

ACCOUNTMANAGER SPORTVELDEN/OPENBAAR GROEN
40 uur p/w

Functie:
- Opstellen van het plan van aanpak voor acquisitie bij gemeenten, provincies en  
 waterschappen (publieke organen) en zorgdragen voor de uitvoering daarvan.
- U bent verantwoordelijk voor de verkoop van onze organische sportveldbemesting.
- U bent het aanspreekpunt voor de medewerkers van onze afnemers. Tevens bent u 
 verantwoordelijk voor het verzorgen van productpresentaties en het geven van  
 voorlichting.
- Deelnemen aan vakdagen en beurzen waar ECOstyle zich presenteert.

Profiel:
-  Ervaring met en verstand van gras en van sportveldbeheer is essentieel.  

Tevens heeft u sterke affiniteit met de sector en afnemers van het bedrijf.
- U bent commercieel gedreven en omzetgeoriënteerd. Daarnaast bent u een  
 relatiebeheerder en een netwerker pur sang.
- U beschikt over HBO werk- en denkniveau.
- U bent communicatief zeer goed onderlegd, zowel mondeling als schriftelijk.

Wij bieden:
ECOstyle is een enerverende organisatie om in te werken met een prettige werksfeer en 
goede arbeidsvoorwaarden, waaronder een auto van de zaak, vrijheid en flexibiliteit.

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met CV naar: info@doornboswerving.nl

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168, 8300 AD Emmeloord
Ecu 2, 8305 BA Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos, Telefoon: 0527-69 87 66
E-mail: info@doornboswerving.nl

Productiemanager
Buitenlandse productie locaties

De functie
Binnen de afdeling productie ben je verantwoordelijk voor het optimaliseren van de teelt. Hierbij heb je veel contact met 
collega’s en externen die betrokken zijn in de gehele keten tot afzet in de supermarkt. De voornaamste taken zijn:

•	 Het	plannen	en	optimaliseren	van	de	productie	in	verschillende	landen.
•	 Het	opzetten	en	begeleiden	van	nieuwe	teelten	(producten)	en	aanverwante	projecten.
•	 Het	aansturen,	begeleiden	en	oplossen	van	vraagstukken	op	het	gebied	van	gewasbescherming,	bemesting	en	irrigatie.
•	 Het	begeleiden	en	coachen	van	uitvoerend	personeel.
•	 Het	begeleiden	en	optimaliseren	van	registratiesystemen.
•	 Het	optimaliseren	en	uitbouwen	van	kwaliteitssystemen	op	de	diverse	locaties.
•	 Het	opzetten	en	begeleiden	van	rassenproeven	en	nieuwe	teeltsystemen.

Jouw profiel
Je	hebt	een	afgeronde	HBO	opleiding	(HAS)	of	door	ervaring	verkregen	niveau	en	ervaring	in	een	soortgelijke	functie.	Je	
hebt	goede	kennis	van	gewasbescherming,	bemesting	en	irrigatie.	Je	hebt	de	bereidheid	om	kennis	van	kwaliteitzorg	sy-
stemen	zoals	HACCP,	BRC	en	IFS	je	eigen	te	maken.	Je	bent	ondernemend	en	hebt	een	avontuurlijke	inslag.	Je	bent	bereid	
om	te	reizen	en	om	periodiek	in	het	buitenland	te	verblijven.	Je	bent	zelfstandig,	stressbestendig	en	gewend	om	proactief	te	
werken.	Je	hebt	goede	kennis	van	de	Engelse	en	bij	voorkeur	ook	de	Franse	taal.

Ons aanbod 
Een zeer uitdagende baan in een snelgroeiend en ambitieus bedrijf met enthousiaste collega’s. 
De	kans	om	door	te	groeien	binnen	deze	succesvolle	dynamische	onderneming
Goede primaire en secundaire arbeidsvoorwaarden.

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv voor 29 december naar: info@doornboswerving.nl

Doornbos	Werving	&	Selectie	BV
Postbus	168	8300	AD	Emmeloord

Voor	vragen	of	informatie:
Klaas	Doornbos:	tel	0527-69	87	66
Internet	:www.doornboswerving.nl	en	www.vanoersvegetables.com

Onze opdrachtgever, van Oers Vegetables is gespecialiseerd in de teelt, verkoop, verpakking en distributie van groente. Karel van 
Oers startte het bedrijf  in het Noord-Brabantse Heerle. In 30 jaar is het bedrijf  uitgegroeid tot een internationale onderneming 
met vestigingen in Marokko, Ethiopie en Senegal. Door de spreiding van productiebedrijven is het mogelijk om jaarrond een 
kwalitatief  & hoogwaardig product te leveren aan de vooraanstaande supermarktketens in West Europa.

Van Oers is marktleider in de teelt en afzet van sperziebonen in de Benelux en een grote speler daarbuiten. Het belangrijkste 
product is sperziebonen, daarnaast spelen ook  snijbonen, spruiten, peulen, sugar snaps, bosuien, radijs en paprika een 
belangrijke rol. De onderscheidende kracht? Dat ze alles in één hand hebben: van zaai tot distributie. En dat ze jaarrond 
smakelijke kwaliteitsgroenten leveren, die geteeld zijn met aandacht voor natuur, milieu en mens.

Door expansie van de productiebedrijven zijn wij op zoek naar een:

Controller 
parttime 20 uur/week

Uw functie:
We zoeken een gemotiveerde collega, die graag in een team werkt en die het 
net zo belangrijk vindt om samen de goede dingen te doen als de dingen samen 
goed te doen. U werkt nauw samen met het hoofd administratie. Bij afwezigheid 
vervangt u deze persoon en neemt u haar werkzaamheden over.

U bent lid van het MT en verantwoordelijk voor:
•	 Het	financiële	management	en	risicobeheer
•	 	Het	opstellen	van	de	periodieke	financiële	en	managementrapportages	 

en jaarrekeningen
•	 	Het	aansturen	van	de	afdeling	en	onderhouden	van	interne	 

en externe contacten
•	 	Het	verzorgen	van	liquiditeitsrapportages,	bedrijfseconomische	calculaties	 

en analyses met daarbij behorende prognoses
•	 Optimaliseren	en	monitoren	van	de	AO/IC
•	 Rapportage	aan	de	algemeen	directeur

Uw profiel:
•	 	Gerichte	vakopleiding	op	HBO-niveau	(HEAO,	SPD)	
•	 	Enkele	jaren	relevante	ervaring	op	het	gebied	van	controlling,	 

bij	voorkeur	opgedaan	binnen	een	(internationaal	georiënteerde)		 
handels-	en	productieonderneming

•	 	Flexibele	en	proactieve	“hands-on”-instelling,	stressbestendig	 
en resultaatgericht

•	 	Voldoende	bekwaamheid	om	de	organisatie	te	begeleiden	in	haar	groei
•	 Uitstekende	kennis	van	financiële	software	en	bij	voorkeur	ook	ERP-systemen
•	 Goede	communicatieve	en	sociale	vaardigheden

Ons aanbod:
•	 	Een	uitdagende	functie	binnen	een	dynamische,	internationaal	 

georiënteerde	organisatie
•	 Een	prettige	werksfeer,	no-nonsense	cultuur	en	korte	communicatielijnen	
•	 Goede	arbeidsvoorwaarden

Belangstelling? 
Mail uw brief met cv vóór 13 oktober naar: info@doornboswerving.nl

Doornbos	Werving	&	Selectie	BV
Postbus	168	8300	AD	Emmeloord

Voor	vragen	of	informatie:	
Klaas	Doornbos:	tel	0527-69	87	66

Internet:	www	doornboswerving.nl	en	www.vnk-herbs.nl

Onze opdrachtgever, VNK in Biddinghuizen, is een zelfstandig opererende onderneming 
die zich bezig houdt met productie van en handel in kwaliteitskruiden ten behoeve van 
de levensmiddelenindustrie en de medicinale industrie. VNK is een 100% deelneming 
van NCB Participaties BV, de onderneming waarin ZLTO al haar belangen heeft samen-
gebracht. ZLTO is de landbouworganisatie die zijn wortels heeft in Zuid Nederland. 
Binnen het team op de financiële administratie is de vacature ontstaan van:

Verkoopleider m/v
loonwerk

Als Verkoopleider ben je verantwoordelijk voor de verkoopresultaten van 
de business unit Loonwerk. Je bepaalt het verkoop- en marketing beleid 
en stuurt het team accountmanagers aan. Je bent zelf actief als Business 
 Consultant en adviseert het management van loonwerkbedrijven over de 
oplossing van hun informatievraagstukken. Je hebt een inhoudelijke drive en 
weet die om te zetten in commercieel resultaat. 
De ERP software van Rovecom worden gebruikt door een flink aantal loon-
werkbedrijven van naam. Echter: het is nog niet klaar. De ambitie is om een 
nog vooraanstaander rol te gaan spelen op het gebied van consultancy en 
ERP. Jij gaat – samen met je collega’s – gestalte geven aan deze ambitie. 

Ben jij een commercieel talent met meerjarige verkoopervaring? Heb je een 
zakelijke, ondernemende instelling op minimaal HBO+ denk- en werkniveau 
met een hands-on mentaliteit én overtuigingskracht? Dan ben jij degene die 
we zoeken! Beschik je over het echte praktijkgevoel en heb je ervaring in de 
loonwerksector? Dan heb je alvast een streepje voor op je directe concurren-
ten. Je bent communicatief sterk, maar spreekt vooral de taal van de klant!

Rovecom biedt een uitdagende, zelfstandige functie in een enthousiast team. 
Je werkt in een cultuur van ‘stevig doorpakken’ waar ook tijd is voor infor-
meel contact. Daarnaast krijg je de ruimte om je persoonlijk te ontwikkelen 
en kent het bedrijf prima arbeidsvoorwaarden.

Belangstelling? Mail je brief met cv naar: info@doornboswerving.nl

Onze opdrachtgever, Rovecom ICT uit Hoogeveen is één van de snelst groeiende 
bedrijven in Noord-Nederland. De business unit Loonwerk levert software en 
diensten aan vooraanstaande bedrijven in de loonwerksector en grond-, weg- en 
waterbouw.
Vanwege de groei zijn wij op zoek naar een: 

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-698766
Zie ook: www.doornboswerving.nl  en www.rovecom.nl 
voor de uitgebreide functieomschrijving.

Voor mensen met 
ambitie

Vanwege groei en ambitie is er ruimte voor meerdere:

Bedrijfsadviseurs Akkerbouw
Ben je toe aan een nieuwe uitdaging …
Heb je een “groene” achtergrond en minimaal een HBO opleiding …
Ben je naast een goede adviseur ook commercieel slagvaardig?

Neem dan contact op en informeer naar de mogelijkheden.

Belangstelling? Mail je brief met cv naar: info@doornboswerving.nl

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel. 0527-69 87 66
Internet: www.doornboswerving.nl  

Agrarische Unie biedt volop mogelijkheden voor 
flexibele mensen die vol passie en inzet werken. 
Agrarische Unie biedt haar medewerkers in 
samenwerking met de CAH in Dronten de mogelijkheid 
om deel te nemen aan het Akker Master College. 
Met deze opleiding krijgen bestaande en nieuwe 
bedrijfsadviseurs de mogelijkheid vergaand geschoold 
te worden, zodat ze beter toegerust zijn voor de functie 
van adviseur. Klanten van Agrarische Unie profiteren 
mee van de kennis die haar adviseurs kunnen opdoen!

Onze opdrachtgever, Certis Europe 
is specialist in de ontwikkeling, 
registratie, marketing en verkoop  
van biologische en chemische 
gewasbeschermingsmiddelen voor 
de land- en tuinbouw. Certis speelt 
optimaal in op de ontwikkelingen  
in de geïntegreerde gewas- 
bescherming. De Nederlandse tak 
van Certis maakt deel uit van een 
grote en snel groeiende Europese 
organisatie. Vanwege de groei van 
deze organisatie zijn wij op zoek 
naar een:

Technisch Adviseur Biologie

De functie:
Als technisch adviseur binnen het Marketing & Sales team ben je verantwoordelijk voor het begeleiden van onze huidige en 
nieuwe geïntegreerde productenpakket van natuurlijke vijanden en biologische en chemische middelen in de Nederlandse 
glastuinbouw. Vaak kun je rechtsreeks vanuit huis de klanten en relaties bezoeken. Daarnaast ben je regelmatig op kantoor in 
Maarssen. De functie bestaat onder andere uit de volgende taken:

• Ontwikkelen van oplossingen voor geïntegreerde gewasbescherming.

• Technische ondersteuning en promoten van het geïntegreerde pakket in de glastuinbouw.

• Voorbereiden en houden van presentaties.

• Schrijven van technische brochures, mailingen en artikelen.

• Coördineren en organiseren van demonstratieproeven.

• Onderhouden van contacten met de gewasbeschermingsmiddelenhandel, tuinders, voorlichting, onderzoek en overige 
 partijen in de markt.

Jouw profiel:
Je hebt een afgeronde HBO opleiding en ruime werkervaring in een soortgelijke functie. Je bent resultaatgericht, communicatief 
sterk en een goede relatiebeheerder. Je beschikt over goede actuele kennis van de tuinbouw en gewasbescherming. Kennis van 
geïntegreerde bestrijding met natuurlijke vijanden (IPM) is een duidelijke eis. De Nederlandse en Engelse taal beheers je goed in 
woord en geschrift.

Ons aanbod:
Een interessante functie in een snelgroeiend en ambitieus bedrijf met enthousiaste collega’s. Uitstekende primaire en secundaire 
arbeidsvoorwaarden en mogelijkheden voor je eigen ontwikkeling in jouw vakgebied.

Sollicitatie:
Belangstelling? Mail je brief met cv voor 29 december naar: info@doornboswerving.nl

Doornbos Werving & Selectie BV
Postbus 168 8300 AD Emmeloord

Voor vragen of informatie:
Klaas Doornbos: tel 0527-69 87 66
Internet : www.doornboswerving.nl en www.certiseurope.nl


